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MATCH

La bulgare, qui travaille et vit aujourd'hui a Zurich, a appris la discipline l'ambition, et l'esprit de
combat déja depuis sa plus tendre enfance lorsquelle était sur le court de tennis.

Elle faisait partie des élites et a débuté
sa carriere de sportive en 1988, avant ses
18 ans. Sa carriére sportive sur les courts
de tennis internationaux a duré plus de
dix ans. Elena Bergomi, qui a passé son
bac avant de débuter sa carriere profes-
sionnelle, a ajouté une corde a son arc
en réalisant des études dans le monde
des finances. En 2001, elle commence sa
carriere dans une grande banque suisse.
Geneve Deluxe a rencontré cette femme
d'affaires dynamique et charmante dans le
cadre d'un partage d'idées.

Chere Elena Bergomi, avec quoi jonglez-
vous de préférence, avec une raquette de
tennis ou des valeurs de capital?

En fait, avec les deux (rires)!

Mon passé est masqué par le sport mais
a présent, la gestion et le conseil de capi-
taux dominent mon quotidien. Mais sans
['un, I'autre n'aurait pas été possible.

Que voulez-vous dire?

Pendant la période durant laquelle j'étais
une professionnelle du tennis, je devais
m'occuper moi-méme de mes affaires pé-
cuniaires. Je travaille dans le domaine des
finances depuis plus de douze ans mais
j'ai commencé en tant que débutante. Le
grand avantage qui m'a permis de choisir
cette voie était mes contacts internatio-
naux que j'entretenais régulierement. J'ai
rencontré personnellement des banquiers
et des avocats pour examiner mes possi-
bilités. J'ai passé mon bac en Bulgarie a
titre préventif car on ne sait jamais ce qu'il
nous arrive dans la vie.

Aprés votre blessure, il était impensable
de continuer votre carriére de joueuse pro-
fessionnelle. Comment avez-vous appris
votre profession actuelle?

Aprés ma carriere sportive, j'ai passé de
nombreux examens professionnels et j'ai
assisté a de nombreux cours. J'ai ainsi

obtenu mon dipléme dans le domaine des
banques privées qui m'a permis de décro-
cher un poste dans une grande banque.
Ma soif d'apprendre m'a propulsée au
sommet de mes performances. J'ai eu
de nombreuses opportunités profession-
nelles. Je les ai toutes exploitées et j'ai
continué d'évoluer. La vie est une forma-
tion permanente.

En d'autres termes: «Apprends et agis!»

Comment faites-vous pour avoir autant de
succés dans le Wealth Management, un
secteur masculin?

Dans ce monde du travail, une femme doit
étre plus qu'une femme d'affaires avisée.
Je compare cette situation a celle d'un
court de tennis: pour marquer des points,
il faut agir au bon moment. Il faut étre
ouvert, toujours étre suivi par un coach
et ne pas perdre l'objectif des yeux. Il ne
faut pas avoir peur des défis. Ma devise de
|utte - autrefois comme aujourd'hui est: Je
veux gagner!

En tant que gestionnaire de fortunes, vous
aidez les investisseurs de diverses classes
d'actifs - aussi bien des institutionnels que
des investisseurs privés - a préserver leur
fortune et a la multiplier. Comment faites-
vous?

Je connais tres bien le langage des sportifs
ou d'un entrepreneur et je I'applique dans
le monde des finances. En tant que sportif
de haut niveau, tu es ta propre entreprise
et tu dois savoir la gérer. |l faut savoir se
faire connaitre, construire des réseaux et
gérer sa propre fortune. Une carriere de
superstar peut rapidement tourner court
car il est important de positionner les
actifs au bon moment pour vivre en toute
sécurité. Chaque client a ses propres
besoins. Ma compétence réside dans la
prévention. Je propose un conseil ouvert,
transparent, individuel et un service sur
le long terme. Les intéréts complexes et

financiers requiérent une représentation
systématique et multidisciplinaire. Je suis
un coordinateur central car la sécurisa-
tion a long terme du mode de vie nous
concerne tous.

Jeu, set et match. Un match de tennis
sans émotions n'est pas un match de ten-
nis. Les émotions ont-elles également leur
place dans le monde des finances?

Les émotions sont toujours positives tant
qu'elles sont controlées. La persévérance
doit toujours étre accompagnée d'un cer-
tain calme. Il faut exactement savoir com-
ment tourner les émotions a son avantage.
Je suis enthousiaste et je fais preuve d'em-
pathie.

Un match double mixte: Qui est votre
partenaire et qui pourrait étre vos adver-
saires?

Tres clairement: mon partenaire, c'est mon
mari, pour le meilleur et pour le pire.
[I'me donne I'équilibre et la force dont j'ai
besoin. Peu importe qui sont mes adver-
saires, je les respecte, mais je souhaite
toujours quitter le court en tant que ga-
gnante.

Zurich fait partie des six paradis fiscaux du
monde. Pouvez-vous nous décrire la ville
avec vos propres mots?

Pour moi, Zurich est d'abord un «court
internationaly. Elle dispose d'un grand sa-
voir-faire, les habitants sont ponctuels et
sérieux. On s'y sent en sécurité. Les pos-
sibilités d'investissement en Suisse sont
vastes. La souveraineté monétaire dans ce
pays est un bien précieux. Le franc suisse
est également un partenaire puissant pour
les investissements et trés attractif pour
les investisseurs étrangers.

Quelle est votre devise?
«N'abandonne jamais!»
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The Bulgarian-born who now lives and

works in Zurich learnt discipline,
target orientation and fighting spirit
Jfrom tennis very early in life.

She was one of the underage elite tennis
players in the world and started a profes-
sional career in the international tennis
arena in 1988 that lasted for more than ten
years. Elena Bergomi who had passed her
A-level exams prior to her professional ten-
nis career added the second string to her
bow in the world of finance. Elena Bergomi
started her occupational career at a major
Swiss bank in 2001. Geneve Deluxe met the
dynamic and charming finance lady for a
personal exchange of thoughts.

Dear Ms. Bergomi, Do you prefer to juggle
with a tennis racket or with assets?
Actually with both (laughing)!

The sport determined my life in the past,
but now asset management and consultan-
cy dominate my daily life. But one would
not have been possible without the other.

What do you mean by that?

| had to deal with my money matters my-
self during my time as a professional ten-
nis player. | joined the finance sector as a
career changer more than twelve years ago.
My international contacts that | have always
maintained were a great advantage when
| chose the new career path. | met bank-
ers and lawyers in person in order to ex-
plore and understand the world of finance.
| passed my A-levels in Bulgaria and thus
looked ahead because you never know
what the future holds for you.

After the sporting injury, it was inconceiv-
able to continue the career as a tennis
player. How did you learn your current job?
After my sport career, | passed many quali-
fying examinations and courses and finally
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graduated in Private Banking which al-
lowed me to join a major bank. My thirst
for knowledge drove me to become a top
performer. | was given many career oppor-
tunities and | have exploited them all and
developed further. After all, life is a continu-
ous training.

In other words: “Learn and take action!”

How do you manage to be successful in
Wealth Management, a sector dominated
by men?

You must be more than a qualified banker.
| like to draw a comparison with a situa-
tion on the tennis court: Decisive points
require action at the right time. You must
have an open approach, always be well
coached and never lose sight of the tar-
get. You must not be afraid of challenges.
My motto was and still is: | want to win!

In your capacity as an independent asset
manager, you support investors in various
asset classes - both private investors and
institutional investors - in asset retention
and increase. How do you succeed in that?
| know the language and the needs of an
athlete and of an entrepreneur very well
and | use that in the world of finance. As
a professional sportsman, you are your
own business and must be successful. You
have to market yourself, develop networks
and be able to handle your assets. A ca-
reer as a superstar can be over soon and
it is therefore correct and important to
timely position the assets to have a secure
life. Each customer has his/her needs. My
competence is reflected by my prudence, |
offer open, transparent and individual ad-
vice and sustainable support. Complex and
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financial interests require a systematic and
multi-disciplinary representation. | am a
central coordinator because long-term se-
curity of the living standard is what every-
body needs.

Game, Set and Match. There is no tennis
match without emotions. Does one also
need emotions in the world of finance and
asset management or are they out of place?
Emotions are always good as long as they
are positive and under control. Persistence
requires a certain coolness. You must exact-
ly know how to use emotions to your advan-
tage. | am enthusiastic and show empathy.

A Mixed Double: Who is your partner and
who could be the opponents?

That's obvious: My partner is my husband
- both in good and bad times.

He gives me the necessary balance and
strength that | need. Regardless of who my
opponents are: | respect them but | want to
always leave the court as a winner.

Zurich is one of the six most attractive fi-
nancial centres of the world. Can you de-
scribe the location in your own words?

For me, Zurich is primarily an International
Court. It offers enormous know-how; the
people are multilingual, punctual and hon-
est. One feels safe. The investment oppor-
tunities in Switzerland are excellent. The
monetary sovereignty in this country is a
valuable asset. The Swiss Franc is a strong
partner for investment and very attractive
for foreign investors.

What is your philosophy of life?
“Never give up!”
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HACMOAWUTL MOMEHM JCUsywyIo u pabomarowyio 6 Lliopuxe, 3a MHozue 200bl HAY4UL TMEHHUC.

B 18 net oHa Bxoauna B COCTaB MUPOBOW TEHHUNC-
HoW 3nu1Tbl 1 B 1988 rofly Hauana AecATUNETHION
NPoduUIIbHYI0 Kapbepy B MeXAyHapOAHOM TeH-
HVICHOM KJy6e. BTopbim warom EneHbl bepromu
B MUpe GUHAHCOB CTano rnosyyeHvie attectata
3penocTu nepes Hayanom nNpodubHON Kapbe-
pbl. B 2001 rogy EneHa bepromu Hauyana cBoio
npodeccmoHanbHylo AeATeNbHOCTb B KPYNHOM
weenuapckom b6aHke. KypHan Geneve Deluxe
BCTPETWIICA C OYAPOBATENbHON XEHLMHOWN Pui-
HAHCKCTOM, YTOGbI IMYHO BbIC/TYLLIATb €8 MHEHWS.

Yeaxaemas eocnoxa bepzomu, yem Bol npedno-
Yumademe ynpasisime: MeHHUCHOU pakemkou
iU umMyuecmeeHHbIMU YeHHocmamu?
OTKpOBEHHO roBOpA, 1 Tem, 1 Tem (cmeeTcs)!
Moe npownoe TeCHO CBA3aHO C YyBeYeHUeM
CMOPTOM, HO Ceivac A 3aHMMalCb NpeumyLle-
CTBEHHO KOHCY/IbTUPOBaHMEM U yrpaBieHnem
aKTMBaMKn. DTO B3aVMOCBA3aHO, TPYAHO npea-
cTaBUTb cebe ofHo 6e3 Apyroro.

Kak amo?

Ewe Bo BpemeHa npodeccrmoHanbHoro crnopTa
MHe NMPUXOANIOCh CAMOCTOATENbHO 3a60TUTbCA
0 cBoeM pUHAHCOBOM obecreyeHmn. B obnactb
duHaHcoB A nepelna Gonee aBeHapuatn net
Ha3ag. Y MeHs 6bifo OrpoOMHOE NPEerMyLLEeCcTBO
Ha 3TOM OTpe3Ke NyTV — MeXAyHapOoAHble CBA3N,
KOTOpbIe A MOCTOAHHO LieHWIa 1 NOALepPKMBa-
na. Tak, Hanpumep, A IMYHO BCTpeyanach ¢ 6aH-
KUpamy 1 afiBoKaTamMu elle BO BpemMeHa CBoel
TEHHWCHOWM Kapbepbl, YTOObl MO3HAKOMUTLCA C
MupoMm ¢prHaHcoB. O nonyyeHnn aTtecTata 3pe-
noctn A nosabotunack ewe B bonrapuw, Beab
HMKOrAa He 3Haellb, YTo Tebs KAeT B OyayLiem.

lMocne nosyyeHHOU mpasmel 0 NPOOOsIXKeHUU
MmeHHUCHOU Kapbepbl yxe He Mo2/10 6bimb U pe-
4u. Kak Bel nonyyusiu ceoto menepewHior npo-
¢eccuto?

3aBeplUnB CMOPTUBHYIO Kapbepy, A 3akKoHuuna
MHOXeCTBO KypCOB U CAjana crieLyanbHble 3K3a-
MeHbl, @ TaKXKe nonyymna guninom B chepe npu-
BaT-6aHKMHra, KOTOPbIN MO3BOAWA YCTPOUTHCA
Ha paboTy B KpynHbI 6aHK. Heytonumas xaxaa
3HaHWIA 3aCTaBNAET MeHA MOCTOSHHO AOOMBATLCA
HaunyyLLnX pe3ynbTaToB. Y MeHA NOABMIIOCh MHO-
KECTBO BO3MOXHOCTEN B MpodeccuoHanbHoM
cdepe, A ncnonb3oBana Kakayl U COBEpLUEH-
cTBOBasNacb. Beab XM3Hb — 3TO MOCTOAHHAA Tpe-
HupoBKa. MNpolLe rosops, « Y4ncb 1 AencTByi »!

Kak Bam yoaemcs 6bimb ycnewHol 8 makou 06-
Jiacmu, Kak ynpassieHue akmusamu, 20e mpaou-

YUOHHO OOMUHUPYIO MYy>KYUHbI?

B aTOM TpynoBOWM [EATENbHOCTU HY»KHO ObiTb
60blue, YeM MPOCTO NPU3HAHHON PUHAHCUCT-
KOW. fl, KaK MpaBuNO, CpaBHKBAO 3TO C CUTYya-
LuMerl Ha TEHHWCHOM KOpTe: pellalolye OYKu
nosyyvaellb, MPUMEHUB HyXHble [eACTBMA B
NpPaBUIbHbIA MOMEHT. Hy>KHO OblTb OTKPbITbIM,
BCerga XopoLLo NOAroTOBIEHHbIM 1 COCPEAOTO-
YnTbCA Ha Lenun. Hukoraa He 60ATbCA NPUHATD
BbI30B. Mol 60eBOW KNWY, Kak Toraa, Tak u ce-
rogHs: s xouy nobeanTb!

Kak He3zasucumoe 0osepeHHoe uyo Bbl nomoeza-
eme noJsly4ame U NPUYMHOXAmb COCMOAHUE UH-
8eCMOpam pas/uyHbIX Kdcco8 — Kak YacmHoIM
8K/104UKAM, Mak u opzaHusayuam. Kak Bam amo
yoaemca?

fl O4eHb XOPOLLO MOHUMaIO A3bIK N NOTPE6HO-
CTU CMOPTCMEHOB W/ CMOPTUBHOTO MeHeXe-
pa, 1 CpaBHKBAO 3TO C MPOM puHaHCOB. Kak
YCMeLHbIV CMOPTCMEH Tbl cam cebe drpma n
[IOJPKEH NPUHOCUTL ycrex. HyXHo npaBub-
HO cebA NpernofaHOCUTb, HaNaXnBaTb CBA3N 1
yMeTb 006pallaTbCcA CO CBOVM WMYLLECTBOM.
3Be3gHaA Kapbepa ObICTPO 3akaHuMBaeTcs,
MO3TOMY MPaBWJIbHO 1 OYEHb BaXHO, CBOEB-
pemMeHHO pa3mecTUTb CBOW aKTUBbI, YTOObI
obecneunTtb yBEPEeHHOCTb B 3aBTPALLUHEM AHE.
Y Kaxporo KnveHTa cBow notpebHoctn. Mos
KOMMeTeHUMA 3aK/lo4yaeTca B OCMOTPUTENb-
HOCTW, A npejnaralo OTKPbITOe, Mpo3payHoe
1 VHAMBMAYaNbHOE KOHCYNbTMPOBaHME U Mo-
CTOAHHOe conpoBoXAaeHne. KomnnekcHble
duHaHcoBble NHTepeckl TpebytoT cncTemaTuye-
CKOro 1 pa3HOCTOPOHHETO NPeACTaBUTENbCTBA.
Al ABNACH LeHTPpanbHbIM KOOPANHATOPOM, MO-
TOMY 4TO [JONIFOCPOYHOE COXPaHeHWe YpOBHA
XKU3HW KacaeTca Hac BCeX.

Wepa, napmus u nobeda. He cywiecmayem meHHu-
ca 6e3 amoyut. A 8 Mupe (pUHAHCO8 U COCMOAHUU
HeobX00UMbI 3MOYUU UsTU 30eCb 3Mo JuwHee?
SMouMM — 3TO BCerga KCTaTu, ec/vi TOSIbKO
OHM MO3UTMBHBI U KOHTPONIMPYEMbI. YNOPCTBO
MOXXHO AEMOHCTPMPOBATL Wb C AONEN Xafd-
HOKpOBMSA. Hy>XHO OYeHb YeTKO 3HaTb, KaK UC-
MoJib30BaTbh SMOLMW AJ1S MOMb3bl Aena. fl oueHb
BOCTOPKEHHBIN 11 COMEPEXMBAIOLLI YENOBEK.

lapHaa uepa: ko2o Bbl MOXeme cyumame c8oUM
napmHepom, a K020 — NPOMUBHUKOM?

3pecb Bce npeaenbHO ACHO: MO MapTHep — 3T
MOW MY>, U B PafioCTy, 11 B XyALIMe BpeMeHa.

OH paeT MHe To paBHOBeCKE 1 CUITY, KOTOPbIX
MHe HefocTaeT. /l He UMeeT 3HaueHus, KTo Mov

-
7i
e L
¥ it

NPOTUBHUKM, A NX YBaxalo, HO MecTo nobeaw-
TenA A 0CTaBnA 3a CO60i.

Lopux cHumaemcs 00HUM U3 wecmu camolx Npu-
8/1iekamersibHbIX 8 Mupe mecm O/ Kanumana.
Moxeme nu Bel onucams 3mom 20po0 ceoumu
cnosamu?

Litoprx ona meHs, B nepByto ouepefb, « UHTEp-
HaLMOHarbHbIA KoTen ». 3aecb npepsaralotca
COBepLUEHHO HeoObblYHble HOY-Xay, NoAN 3Aechb
cepbesHbl U MyHKTyanbHbl. 3Aecb YyBCTBYeLlb
cebs B 6e3onacHocTy. B LBeiLapun Boigatowwy-
€Csl BO3MOXXHOCTY /1A MHBECTUPOBaHNA. MoHe-
TapHbIN CyBEePEHNTET 3TOW CTPaHbl — 3TO BeCbMa
LieHHbIN dakTop. LUBenuapcknin paHK MOXKHO
CYMTaTb CUIbHBIM MAPTHEPOM MNPV BNOXEHUN
[EHeXHOro KanuTarna, 4to 0CoO6eHHO npuBneKa-
TENbHO ANA MHOCTPAHHBIX BKIAZYMKOB.
Kak 3ByuunT Balue »unsHeHHoe Kpeao? r
« Hukorpa He cpaBatbcea! »



