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Disziplin, Zielorientiertheit und Kampfgeist lernte die gebiirtige Bulgarin, die heute
in Ziirich lebt und arbeitet, schon in sehr jungen Jahren beim Tennis.

Sie gehorte zur Tenniselite der unter
18-Jahrigen in der Welt und startete 1988
eine Uber zehn Jahre andauernde Profikar-
riere im internationalen Tenniszirkus. Das
zweite Standbein baute sich Elena Bergo-
mi, die vor ihrer Profikarriere noch ihr Abi-
tur machte, in der Welt der Finanzen auf.
2001 startete Elena Bergomi ihre berufli-
che Karriere bei einer Schweizer Gross-
bank. St. Moritz Deluxe traf die dynamische
und charmante Finanzfrau zu einem per-
sonlichen Gedankenaustausch.

Liebe Frau Bergomi, womit jonglieren Sie
lieber, mit einem Tennisracket oder mit
Vermégenswerten?

Eigentlich mit beidem (lacht)!

Meine Vergangenheit pragte der Sport,
aber jetzt dominieren die Vermogensver-
waltung und -beratung meinen Alltag. Oh-
ne das eine ware das andere aber nicht
maoglich gewesen.

Wie meinen Sie das?

Wahrend meiner Zeit als Profi musste ich
mich selbst um meine Geldangelegenhei-
ten kimmern. In die Finanzbranche bin ich
vor Uber zwolf Jahren als Quereinsteigerin
gekommen. Ein enormer Vorteil, diesen
Weg einzuschlagen, waren meine interna-
tionalen Kontakte, die ich standig pfleg-
te. So traf ich Banker und Rechtsanwélte
schon wahrend meiner Tenniskarriere per-
sonlich, um die Finanzwelt kennenzulernen
und zu verstehen. Mein Abitur habe ich in
Bulgarien gemacht und damit vorgesorgt,
man weiss ja schliesslich nie, was kommt.

Nach der Sportverletzung war es undenkbar,
die Karriere als Tennisspielerin fortzusetzen.
Wie haben Sie Ihren jetzigen Beruf erlernt?
Nach meiner Sportkarriere habe ich viele
Fachprifungen und Kurse absolviert und
mit einem Diplom in Private Banking ab-

geschlossen, welches mir eine Anstellung
bei einer Grossbank ermoglichte. Meine
Wissbegierde trieb mich zu Héchstleistun-
gen an. Ich bekam viele berufliche Chan-
cen, jede einzelne habe ich genutzt und
mich weiterentwickelt. Das Leben ist eben
ein standiges Training.

Einfacher gesagt: ,Lerne und handle!*

Wie schaffen Sie es, in der Médnner-Domaé-
ne des Wealth Managements erfolgreich
zu sein?

In dieser Arbeitswelt muss man mehr als
eine ausgewiesene Finanzfrau sein. Ich
vergleiche das gerne mit der Situation auf
dem Tennisplatz: Entscheidende Punkte
brauchen eine Handlung zur richtigen Zeit.
Man muss einen offenen Zugang haben,
stets gut gecoacht sein und darf das Ziel
vor Augen niemals verlieren. Man darf kei-
ne Angst vor der Herausforderung haben.
Meine Kampfansage - damals wie auch
heute - lautet: Ich will gewinnen!

Als unabhdngige Vermdgensverwalterin
unterstitzen Sie sowohl private als auch
institutionelle Anleger beim Vermégenser-
halt und der -vermehrung. Wie gelingt Ih-
nen das?

Ich kenne die Sprache und die Bedurfnis-
se der Sportler oder eines Entrepreneurs
sehr gut, das lege ich auf die Finanzwelt
um. Als Leistungssportler bist du deine
eigene Firma und musst Erfolge bringen.
Man muss sich vermarkten, Netzwerke
aufbauen und mit seinem Vermogen um-
gehen kdénnen. Eine Karriere als Superstar
kann schnell vorbei sein, da ist es richtig
und wichtig, dass man die Vermogenswer-
te rechtzeitig positioniert, um ein sicheres
Leben zu haben. Jeder Kunde hat eben
seine Bedurfnisse. Meine Kompetenz zeigt
sich in der Umsichtigkeit. Ich biete eine
offene, transparente und individuelle Be-

ratung sowie eine nachhaltige Betreuung.
Komplexe und finanzielle Interessen erfor-
dern eine systematische und multi-diszi-
plinare Vertretung. Ich bin ein zentraler
Koordinator, denn langfristige Sicherung
des Lebensstandards betrifft uns alle.

Spiel, Satz und Sieg. Ein Tennisspiel oh-
ne Emotionen ist keines. Braucht man in
der Welt der Finanzen und Vermégen auch
Emotionen oder sind diese fehl am Platz?
Emotionen sind immer gut, so lange sie po-
sitiv und kontrolliert sind. Hartnackigkeit
geht nur einher mit einer gewissen Cool-
ness. Man muss ganz genau wissen, wie
man Emotionen zu seinem Vorteil nutzt.
Ich bin enthusiastisch und zeige Empathie.

Ein Mixed-Doppel: Wer ist |hr Partner und
wer kénnten die Gegner sein?

Ganz klar: Mein Partner ist mein Mann,
namlich in guten und in schlechten Zeiten.
Er gibt mir die notige Balance und Kraft, die
ich brauche. Egal, wer meine Gegner sind,
ich respektiere sie, aber den Platz moch-
te ich immer als Gewinnerin verlassen.

Zurich gehoért zu den sechs attraktivsten
Finanzplatzen der Welt. Kénnen Sie den
Standort mit Ihren Worten beschreiben?

Zurich ist far mich in erster Linie ein ,In-
ternational Court”. Er bietet ein enormes
Know-how, die Menschen sind multilingual,
plnktlich und seri¢s. Man fuhlt sich sicher.
Die Investmentmaoglichkeiten in der Schweiz
sind herausragend. Die monetare Souvera-
nitat in diesem Land ist ein wertvolles Gut.
Der Schweizer Franken ist eben ein starker
Partner bei der Geldanlage und fur aus-
landische Anleger besonders verlockend.

Wie lautet |hr Lebensmotto?
,Gib niemals auf!*
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Elena Bergomi is Managing Partner
at Aquila Wealth Coordinators AG

elena.bergomi@aquila-coordinators.com
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48 | ST. MORITZ DELUXE | BUSINESS & FINANCE

GAME,

& MATCH

The Bulgarian-born who now lives and

works in Zurich learnt discipline,
target orientation and fighting spirit
Jfrom tennis very early in life.

She was one of the underage elite tennis
players in the world and started a profes-
sional career in the international tennis
arena in 1988 that lasted for more than ten
years. Elena Bergomi who had passed her
A-level exams prior to her professional ten-
nis career added the second string to her
bow in the world of finance. Elena Bergomi
started her occupational career at a major
Swiss bank in 2001. St. Moritz Deluxe met
the dynamic and charming finance lady for
a personal exchange of thoughts.

Dear Ms. Bergomi, Do you prefer to juggle
with a tennis racket or with assets?
Actually with both (laughing)!

The sport determined my life in the past,
but now asset management and consultan-
cy dominate my daily life. But one would
not have been possible without the other.

What do you mean by that?

| had to deal with my money matters my-
self during my time as a professional ten-
nis player. | joined the finance sector as a
career changer more than twelve years ago.
My international contacts that | have always
maintained were a great advantage when
| chose the new career path. | met bank-
ers and lawyers in person in order to ex-
plore and understand the world of finance.
| passed my A-levels in Bulgaria and thus
looked ahead because you never know
what the future holds for you.

After the sporting injury, it was inconceiv-
able to continue the career as a tennis
player. How did you learn your current job?
After my sport career, | passed many quali-
fying examinations and courses and finally

- |

graduated in Private Banking which al-
lowed me to join a major bank. My thirst
for knowledge drove me to become a top
performer. | was given many career oppor-
tunities and | have exploited them all and
developed further. After all, life is a continu-
ous training.

In other words: “Learn and take action!”

How do you manage to be successful in
Wealth Management, a sector dominated
by men?

You must be more than a qualified banker.
| like to draw a comparison with a situa-
tion on the tennis court: Decisive points
require action at the right time. You must
have an open approach, always be well
coached and never lose sight of the tar-
get. You must not be afraid of challenges.
My motto was and still is: | want to win!

In your capacity as an independent asset
manager, you support investors in various
asset classes - both private investors and
institutional investors - in asset retention
and increase. How do you succeed in that?
| know the language and the needs of an
athlete and of an entrepreneur very well
and | use that in the world of finance. As
a professional sportsman, you are your
own business and must be successful. You
have to market yourself, develop networks
and be able to handle your assets. A ca-
reer as a superstar can be over soon and
it is therefore correct and important to
timely position the assets to have a secure
life. Each customer has his/her needs. My
competence is reflected by my prudence, |
offer open, transparent and individual ad-
vice and sustainable support. Complex and

financial interests require a systematic and
multi-disciplinary representation. | am a
central coordinator because long-term se-
curity of the living standard is what every-
body needs.

Game, Set and Match. There is no tennis
match without emotions. Does one also
need emotions in the world of finance and
asset management or are they out of place?
Emotions are always good as long as they
are positive and under control. Persistence
requires a certain coolness. You must exact-
ly know how to use emotions to your advan-
tage. | am enthusiastic and show empathy.

A Mixed Double: Who is your partner and
who could be the opponents?

That's obvious: My partner is my husband
- both in good and bad times.

He gives me the necessary balance and
strength that | need. Regardless of who my
opponents are: | respect them but | want to
always leave the court as a winner.

Zurich is one of the six most attractive fi-
nancial centres of the world. Can you de-
scribe the location in your own words?

For me, Zurich is primarily an International
Court. It offers enormous know-how; the
people are multilingual, punctual and hon-
est. One feels safe. The investment oppor-
tunities in Switzerland are excellent. The
monetary sovereignty in this country is a
valuable asset. The Swiss Franc is a strong
partner for investment and very attractive
for foreign investors.

What is your philosophy of life?
“Never give up!”
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HACOAWUTL MOMEHM JHCUsywyIo U pabomarowyio 6 Lliopuxe, 3a MHozue 200bl HAYYUL TNEHHUC.

B 18 net oHa Bxoauna B COCTaB MUPOBOW TEHHMNC-
HoW 3nu1Tbl 1 B 1988 rogy Hauana AecATUNETHION
NPoduIIbHYI0 Kapbepy B MeXXAyHapOAHOM TeH-
HVCHOM Kiy6e. BTopbim warom EneHbl bepromu
B MUpe GUHAHCOB CTano rnosyyeHvie attectata
3penocTu nepes Hayanom nNpodubHON Kapbe-
pbl. B 2001 rogy EneHa bepromu Hauyana cBoio
npodeccmoHanbHylo AeATeNbHOCTb B KPYNHOM
wBelLapckom H6aHke. MKypHan St. Moritz Deluxe
BCTPETWCA C OYAPOBATENbHON XEHLMHOWN Pui-
HAHCKCTOM, YTOObI IMYHO BbIC/YLLIATH €8 MHEHWS.

Yeaxaemas eocnoxa bepzomu, yem Bol npedno-
4umademe ynpasisime: MeHHUCHOU pakemkou
iU umMyuecmeeHHbIMU YeHHoCcmamu?
OTKpOBEHHO roBOPA, U Tem, 1 Tem (cmeeTcs)!
Moe npownoe TeCHO CBA3aHO C yBleYeHUeM
CMOPTOM, HO Ceivac A 3aHMMaloCb NpeumyLle-
CTBEHHO KOHCY/IbTUPOBaHMEM U yrpaBieHnem
aKTMBaMKn. DTO B3aVMOCBA3aHO, TPYAHO npea-
cTaBUTb cebe ofHo 6e3 Apyroro.

Kak amo?

Ewe Bo BpemeHa npodeccrmoHanbHoro crnopTa
MHe NMPUXOANIOCh CAMOCTOATENbHO 3a60TUTbCA
0 cBoeM pUHAHCOBOM obecreyeHmn. B obnactb
duHaHcoB A nepelna Gonee aBeHapuatn net
Ha3ag. Y MeHs 6bifo OrpoOMHOE NPEerMyLLEeCcTBO
Ha 3TOM OTpe3Ke NyTV — MeXAyHapOoAHble CBA3N,
KOTOpbIe A MOCTOAHHO LieHWIa 1 NOALepPKMBa-
na. Tak, Hanpumep, A IMYHO BCTpeyanach ¢ 6aH-
KUpamu 1 aBoKaTamMu elle BO BpemMeHa CBoel
TEHHWCHOW Kapbepsbl, YTOObl MO3HAKOMUTLCA C
MupoMm ¢prHaHcoB. O nonyyeHUn aTtecTtaTa 3pe-
noctn A nosabotunack ewe B bonrapuw, Beab
HMKOrAa He 3HaeLlb, YTo Tebs KaeT B OyayLiem.

lMocne nosyyeHHOU mpasmel 0 NPOOOsIKeHUU
MmeHHUCHOU Kapbepbl yxe He Mo2/10 6bimb U pe-
4u. Kak Bel nonyyunu ceoto menepewHow npo-
¢eccuto?

3aBepLlUnB CMOPTUBHYIO Kapbepy, A 3akoHuuna
MHOXeCTBO KypCOB U CAjana crieLyanbHble 3K3a-
MeHbl, @ TaKXKe nonyymna guninom B chepe npu-
BaT-6aHKMHra, KOTOPbIN MO3BOAWI YCTPOUTHCA
Ha paboTy B KpynHbI 6aHK. Heytonumas xaxaa
3HaHWIA 3aCTaBNAET MEHA MOCTOSHHO AOOUBATBLCA
HaunyyLLnX pe3ynbTaToB. Y MeHA NOABMIOCh MHO-
)KECTBO BO3MOXHOCTEN B MpodeccuoHanbHOM
cdepe, A ncnonb3oBana Kakayl MU COBEpLUEH-
cTBOBasNacb. Beab XM3Hb — 3TO MOCTOAHHAA Tpe-
HupoBKa. MNpolLe rosops, « Y4ncb 1 AencTsyi »!

Kak Bam yoaemcs 6bime ycnewHol 8 makou 06-
Jiacmu, Kak ynpassieHue akmusamu, 20e mpaou-

YUOHHO OOMUHUPYIO MYy>KYUHbI?

B aTOM TpynoBOWM [EATENbHOCTU HY»KHO ObiTb
60blue, YeM MPOCTO NPU3HAHHON PUHAHCUCT-
KOW. fl, KaK MpaBuNO, CpaBHKBAO 3TO C CUTYya-
LuMerl Ha TEHHWCHOM KOpTe: pellalolye OYKu
nosyyvaellb, MPUMEHUB HyXHble [eACTBMA B
NPaBUIbHbIA MOMEHT. Hy>KHO OblTb OTKPbITbIM,
BCerga XopoLLo NOAroTOBIEHHbIM 1 COCPEAOTO-
YnTbCA Ha Lenun. Hukoraa He 60ATbCA NPUHATD
BbI30B. Mo 60eBOI KNWY, Kak Toraa, Tak u ce-
rogHs: s xouy nobeanTb!

Kak He3zasucumoe 0osepeHHoe uyo Bbl nomoeza-
eme noJsly4ame U NPUYMHOXAmb COCMOAHUE UH-
8eCMOpam pas/uyHbIX Kdcco8 — Kak YacmHoIM
8K/104UKAM, Mak u opzaHusayuam. Kak Bam amo
yoaemca?

fl O4eHb XOPOLLO MOHUMaIO A3bIK N NOTPE6HO-
CTU CMOPTCMEHOB W/ CMOPTUBHOTO MeHeXe-
pa, 1 CpaBHKBAO 3TO C MPOM puHaHCOB. Kak
YCMeLHbIV CMOPTCMEH Tbl cam cebe drpma n
[IOJPKEH NPUHOCUTL ycrex. HyXHo npaBuib-
HO cebA NpernofaHOCUTb, HaNaXnBaTb CBA3N 1
yMeTb 006pallaTbCcA CO CBOVM WMYLLECTBOM.
3Be3gHaA Kapbepa ObICTPO 3akaHuMBaeTcs,
MO3TOMY MPaBWJIbHO 1 OYEHb BaXHO, CBOEB-
pemMeHHO pa3mecTUTb CBOW aKTUBbI, YTOObI
obecneunTtb yBEPEeHHOCTb B 3aBTPALLUHEM AHE.
Y Kaxporo KnveHTa cBow notpebHoctn. Mos
KOMMeTeHUMA 3aK/lo4yaeTca B OCMOTPUTENb-
HOCTW, A Mpejnaralo OTKPbITOe, NMpo3payHoe
1 VHAMBMAYaNnbHOE KOHCYNbTMPOBaHME U Mo-
CTOAHHOE conpoBoXAaeHne. KomnneKkcHble un
dnHaHcoBble NHTepeckl TpebytoT cncTemaTnye-
CKOro 1 pa3HOCTOPOHHETO NPeACTaBUTENbCTBA.
Al ABNAICH LieHTpanbHbIM KOOPANHATOPOM, Mo-
TOMY 4TO [JONIFOCPOYHOE COXPaHeHWe YPOBHA
MKU3HW KacaeTca Hac BCex.

Wepa, napmus u nobeda. He cywecmayem meHHu-
ca 6e3 smoyud. A 8 Mupe (pUHAHCO8 U COCMO[HUU
HeobX00UMbI 3MOYUU UsTU 30eCb 3Mo JuwHee?
SMouMM — 3TO BCerga KCTaTy, ecvi TOSIbKO
OHM MO3UTMBHBI U KOHTPONIMPYEMbI. YNOPCTBO
MOXXHO AEMOHCTPMPOBATL Wb C AOMEN Xad-
HOKpOBMSA. Hy>XHO OUYeHb YeTKO 3HaTb, KaK UC-
MoJib30BaTb SMOLMN AJ1S MOMb3bl Aena. fl oueHb
BOCTOPKEHHBIN 11 COMEPEXMBAIOLLI YENOBEK.

lapHaa uepa: ko2o Bbl MOXeme cyumame c8oUM
napmuepom, a K020 — NPOMUBHUKOM?

3pecb Bce npeAenbHO ACHO: MO MapTHep — 3T
MOW MY>, U B PafioCTy, 11 B XyALIMe BpeMeHa.

OH paeT MHe To paBHOBeCKE 1 CUITY, KOTOPbIX
MHe HefocTaeT. Ml He UMeeT 3HaueHus, KTo Mov
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NPOTUBHUKM, A NX YBaxalo, HO MecTo nobeaw-
TenA A 0CTaBAA 3a CO60N.

Lropux cHumaemcs 00HUM U3 wecmu camolx npu-
81iekamersibHbIX 8 Mupe mecm Of1A Kanumana.
Moxeme nu Bel onucams 3mom 20po0 ceoumu
cnosamu?

Litoprx ona meHs, B nepByto ouepenb, « UHTEp-
HaLMOHarbHbIA KoTen ». 3pecb npepsaralotca
COBepLUEHHO HeobblYHble HOY-Xay, oA 3A4echb
cepbesHbl U MyHKTyanbHbl. 3Aecb YyBCTBYyeLlb
cebs B 6e3onacHocTy. B LBeiLapun Bbigatowy-
€Csl BO3MOXXHOCTY 1A MHBECTPOBaHNA. MoHe-
TapHbIN CyBEePEHNTET 3TOW CTPaHbl — 3TO BeCbMa
LieHHbIn dakTop. LUBenuapcknin paHK MOXKHO
CYMTaTb CUIbHBIM MAPTHEPOM MNPV BNOXEHUN
[EHeXHOro KanuTarna, 4to 0Co6eHHO npuBneKa-
TENbHO ANA MHOCTPAHHBIX BKIAZUMKOB.
Kak 3ByuunT Balue »unsHeHHoe Kpeao?
« Hukorpa He cpaBatbca! »
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